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VI BYGGER FÆLLESSKABER. SAMMEN.



BYGGE-OG BOFÆLLESSKABER 
SOM STRATEGISK VÆRKTØJ TIL 

BÆREDYGTIG BY- OG 
LANDDISTRIKT-UDVIKLING

““Jeg vil gerne flytte 
ud i naturen… men ikke 

alene”
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DESIGN- 
FÆLLESSKAB

BYGGE- 
FÆLLESSKAB

1. 2.

Find de rigtige naboer 
Design den fælles drøm

Kooperativ finansiering 
Professional byggeledelse



Almenr er eksperter i bofællesskaber. Almenr er et værktøj for 
borgerdreven ejendomsudvikling, der gør det muligt for 
borgergrupper at realisere bygge- og bofællesskaber. Almenr 
og vores partnere på platformen fjerner risikoen, så borgere 
selv kan være med som bygherrer. 

Almenr udnytter de nyeste sociale, finansielle og digitale 
teknologier til at skabe et stærkt medejerskab og fællesskabs-
engagement. 

Almenr er en proptech-
platform for 
borgerdreven 
ejendomsudvikling 



Fra 1 til 37 
familieformer
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Hver 5. 
dansker lider 

af stress



Din 
boremaskine 
bliver brugt 
19 minutter i 

sin levetid 



Dit 
sommerhus 

står tomt  
300 dage/

året
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34 % af singler 
vil spise 

sammen med 
andre – og 

hver 4. ældre 
er ensom

46 % af alle 
ville gerne bo 
mere socialt – 
17 % vil gerne 

nu



VESTBRO, 2010 
MARKLE, RODGERS, SANCHEZ & BALLOU, 2015 
REALDANIA, 2018 (ÆLDRES LIVSKVALITET I SENIORBOFÆLLESSKABER)  
ALMENR, 2019

Oplever  
“øget livskvalitet”

91%
Gange mindre træk på 
sociale ydelser for svage 
ældre 
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88%

Af beboerne I 
bofælleskaber føler 
sig “meget mere 
støttet i hverdagen”

75%

Har fået meget 
bedre og flere 
relationer 

Når vi flytter i bofællesskab…
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“Det er super praktisk 
og det er socialt!  

Det er de to vigtigste 
grunde til at jeg bor i 

bofællesskabet”  
- Beboer, Holdepunktet  
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"Her har vi mange 
interessefællesskaber. 

Det giver mening og 
identitet – fordi vi indgår 
i nogle sammenhænge.”  

- Beboer, Fri og Fro
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”Her får jeg et 
voksenfællesskab og 

nogle sjove, 
meningsfyldte møder i 

dagligdagen, hvor vi 
snakker om noget andet 

end vores parforhold - fx. 
mødes vi om at slå græs 

eller fællesspisning.”   
- Beboer, Trekronerbo



@Mihael T 



KVALITET

Profit-drevent 
developermarked 

Individualiseret 
boligmarked

KVALITET

Kommunale  
udbuds-politikker



Odense Aalborg

Ørestad

Nærheden

Køge Kyst

Sydhavnen

Aarhus

Trekroner

Nordhavn Vejle



Ishøj

Valby

Vejle

Sabro Glostrup

Randers Aarhus

Slagelse

Tårnby



Borgerdreven udvikling!





Beboerdata



Beboerdata
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DESIGN- 
FÆLLESSKAB

BYGGE- 
FÆLLESSKAB

1. 2.

Finde de rigtige medboere 
og designe den fælles drøm

Kooperativ finansiering 
Professional byggeledelse
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Vi bruger den kooperative 
tilgang med ny teknologi
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10% 10+80%

MEDLEMMER

Medejerskab af proces  
og bygherre-rolle

Kooperativ finansiering 
gennem partnering med bank og  

entreprenør

BYGGEFÆLLESSKABETS ØKONOMI OG RISIKOHÅNDTERING

ALMENR 
-PLATFORMEN



KRAKE, LEJRE



FRIDLEV, HVALSØ



PLAY VILLAGE, VEJLE



PETERSHOLM, 
FREDENSBORG



ca. 24.500 kr/m2
= 2.45 mill. for 100 m2 bolig = ca. 21.000 kr/m2 medregnet fællesarealetca. 24.500 kr/m2

= 2.45 mill. for 100 m2 bolig = ca. 21.000 kr/m2 medregnet fællesarealet

Hvad skal det koste?

ca. 29.000 kr/m2 
= 2,9 mio for 100 m2 privat bolig

ca. 23.500 kr/m2 
medregnet din del af fælles ejendom (=BBR)



Kommuner og 
byggefællesskaber



Hvad vil vi opnå som 
kommune?
• Forstår vi behovet? Nu og på langt sigt?

• Har vi en forståelse af potentialet i bofællesskaber? Højere livskvalitet for 

vores borgere, nye typer borgere, mere social hjælp til selvhjælp, mere 
indflydelse for vores borgere på egen boligform….


• Har vi alternative boligformer og bofælleskaber skrevet ind i 
Planstrategien, Boligstrategi / områdeanalyse, Kommuneplan, 
Lokalplaner…?




Developer- eller 
borger-drevet?



Svært
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Let

Individualiseret forbruger 

Selvgroede  
bofællesskaber

Developer-drevne

Fællesskab / høj social kapital

Byggefælleskaber med 
professionel ledelse



Hvilke virkemidler har vi for 
at fremme borgerdrevne 
bofællesskaber?
• Strategiske samarbejdsaftaler med forkøbsret (som f.eks. Skousbo med 

Roskilde Kommune) eller vægtede strategiske udbud (som f.eks. Krake med 
Lejre Kommune)


• Vejledning til borgergrupper om at søge sammen på Almenrs platform for at 
sikre professionel håndtering og finansiering


• Rettidig dialog med borgergrupper om udstykningsplaner






